
OBSERVAÇÕES
Opa, eae! Meu querido amigo(a), eu achei muito importante usar esse slide para tentar
passar minha visão sobre os seguintes nichos.

Você não quer vender "cura" para o público. O trabalho do infoproduto não é vender
cura, e sim INFORMAÇÃO (tá no nome, wtf), mas muita gente acaba esquecendo disso pois
tem medo que a VSL de 35 minutos prometendo cura do câncer não venda :)

Para os nichos a seguir, você consegue muito bem vender seus primeiros 100k só com a
estratégia de Direct Response criando uma oferta+entregável que:

1) Conscientize o público sobre o problema
2 )Informe o público sobre uma solução única (e dá um overdelivery com soluções 1-2-3)



OBSERVAÇÕES
Pode ter certeza de que você irá achar várias VSLs daqui do Brasil sobre esses temas e
também VSLs americanas para se inspirar e criar sua própria história, oferta, e
entregável.

Selecione um nicho, faça uma UNIÃO SINISTRA com o mapa mental de pesquisa que
disponibilizei no post e faça A BOA!

As vezes posto coisinhas interessantes lá no Insta, te quero por lá :)
@elesoniago

https://www.instagram.com/elesoniago/


Ah é... Eu já produzi e continuo produzindo em pelo menos uns 5
nichos desses que estão aqui nesse PDF.



Muitas pessoas vão olhar esse documento, ver quais são os nichos,

matar a curiosidade e depois não fazer absolutamente nada.



Sem lição de moral aqui, apenas lembre disso.



APNEIA DO SONO



DIABETES TIPO 2



DORES NAS COSTAS



CONSTIPAÇÃO



NEUROCIÊNCIA PARA ANSIEDADE



NEUROCIÊNCIA PARA EMAGRECIMENTO



QUEDA DE CABELO



RENDA EXTRA COM ARTESANATO



PROSPERIDADE/LEI DA ATRAÇÃO



SINUSITE/RINITE


